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Datos Institucionales (Portada)
Nombre de los integrates:  
Nombre de la escuadra 
Nombre del Proyecto: 
Institución: 
Fecha: 
1. Descripción del negocio

Nombre del negocio: 
Tipo de actividad (producto o servicio): 

Problema que resuelve: 
Necesidad que resuelve: 
Descripción de la idea de negocio: (Explica brevemente en que consiste tu idea): 

Propuesta de valor (¿qué lo hace diferente?): 
2. Misión, Visión y Objetivos SMART (específicos, medibles, alcanzables, relevantes y con tiempo definido)

Misión: 

Visión:  

Objetivo 1 (6-12 meses):  

Objetivo 2 (6-12 meses):  

Objetivo 3 (12-24 meses): 
3. Cliente objetivo

¿Quién es el cliente ideal?

Edad, ocupación, ingresos, necesidades:

¿Qué problema tiene?

¿Cómo le ayuda el negocio?:

4. Análisis del entorno (Menciona min 2 competidores)

¿Qué negocios similares existen en su comunidad o entorno?:


¿Qué hacen bien?:


¿Qué podría mejorar tu idea frente a ellos?:
 

Resumen FODA (Fortalezas, Oportunidades, Debilidades, Amenazas):
Fortalezas:

Oportunidades:

Debilidades:

Amenazas:

5. Producto o servicio

Nombre del producto/servicio:

Características principales:

¿Cómo se produce o presta?:

¿Cómo lo recibe el cliente final?:

6. Modelo operativo básico (sesión 4)

¿Cómo se entrega el producto o servicio?:

Canales de venta o distribución:

¿Cómo recibe los pedidos?:

¿Quién produce / entrega?:

7. Recursos necesarios (Sesión 4)

Recursos humanos:

Equipos / herramientas básicas:

Insumos o materiales:

Ubicación o espacio físico:

8. Costos y precios estimados (Sesión 4)

Costo por unidad de producto/servicio:

Precio de venta al cliente:

Ganancia estimada por unidad:

¿Cuánto debe vender al mes para cubrir costos?:

9. Plan de acción inicial (Sesión 4)

Acción 1 (primeros 15 días):

Acción 2 (días 15-30):

Acción 3 (días 30-60):

Meta para el primer mes:

	
	
	



